
	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
   	
   	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
   	
  

COMUNICADO	
  DE	
  PRENSA	
  
28	
  de	
  noviembre	
  de	
  2011	
  

	
  
Contactos:	
  

María	
  R.	
  Batista:	
  939.639.9136	
  
Iris	
  Rivera	
  Ortiz:	
  787.506.0363	
  

	
  

EXITOSA	
  GESTIÓN	
  COMERCIAL	
  EN	
  REPÚBLICA	
  DOMINICANA	
  
	
  

Empresas	
  del	
  patio	
  logran	
  importantes	
  contactos	
  de	
  negocios	
  y	
  	
  
generan	
  ventas	
  estimadas	
  en	
  más	
  $18	
  millones.	
  

	
  
San	
  Juan	
  –	
  Más	
  de	
  $18	
  millones	
  en	
  ventas	
  inmediatas	
  y	
  proyectadas	
  lograron	
  las	
  empresas	
  del	
  
patio	
  que	
  participaron	
  en	
  la	
  misión	
  comercial	
  a	
  República	
  Dominicana.	
  	
  Con	
  esta	
  exitosa	
  gestión	
  
empresarial,	
  las	
  misiones	
  comerciales	
  y	
  ferias	
  en	
  el	
  exterior	
  han	
  dejado	
  ventas	
  proyectadas	
  en	
  
más	
  de	
  $143	
  millones	
  desde	
  el	
  2009	
  hasta	
  el	
  presente,	
  informaron	
  en	
  conferencia	
  de	
  prensa	
  el	
  
secretario	
  del	
  Departamento	
  de	
  Desarrollo	
  Económico	
  y	
  Comercio	
  (DDEC),	
  José	
  R.	
  Pérez-­‐Riera.	
  
	
  
El	
  Secretario	
  del	
  DDEC	
  y	
  el	
  Presidente	
  de	
  Enlace	
  Empresarial,	
  Luis	
  Torres	
  Llompart,	
  señaló	
  que	
  
durante	
  la	
  visita	
  de	
  la	
  delegación	
  de	
  15	
  empresas	
  de	
  Puerto	
  Rico	
  a	
  las	
  ciudades	
  de	
  Santiago	
  y	
  
Santo	
  Domingo,	
  que	
  se	
  llevó	
  a	
  cabo	
  del	
  14	
  al	
  18	
  de	
  noviembre,	
  se	
  coordinaron	
  más	
  de	
  100	
  citas	
  
de	
   negocios	
   que	
   resultaron	
   en	
   transacciones	
   comerciales	
   que	
   alcanzaron	
   los	
   $18,368,865.	
  
“Gracias	
   a	
   este	
   esfuerzo	
   de	
   inteligencia	
   comercial	
   los	
   empresarios	
   puertorriqueños	
  
maximizaron	
   su	
   potencial	
   de	
   incursionar	
   con	
   éxito	
   en	
   este	
   mercado,	
   contactaron	
  
representantes	
   para	
   sus	
   productos,	
   así	
   como	
   socios	
   comerciales	
   para	
   establecer	
   alianzas”,	
  
indicó	
   Pérez-­‐Riera,	
   quien	
   también	
   es	
   director	
   ejecutivo	
   de	
   la	
   Compañía	
   de	
   Comercio	
   y	
  
Exportación	
  (CCE).	
  	
  	
  
	
  
Según	
  Luis	
  Torres	
  Llompart,	
  “esta	
  misión	
  fue	
  un	
  ejemplo	
  de	
  lo	
  que	
  se	
  puede	
  alcanzar	
  si	
  sector	
  
privado	
   y	
   gobierno	
   se	
   unen	
   en	
   un	
   esfuerzo	
   concertado.	
   La	
   participación	
   de	
   las	
   principales	
  
organizaciones	
   empresariales	
   de	
   Puerto	
   Rico	
   y	
   República	
   Dominicana	
   	
   añadió	
   credibilidad	
   y	
  
maximizó	
  el	
  alcance	
  de	
  la	
  convocatoria	
  y	
  contribuyó	
  a	
  que	
  empresas	
  y	
  gobierno	
  lográramos	
  un	
  
proceso	
   de	
   pareo	
   para	
   la	
   coordinación	
   de	
   citas	
   más	
   efectivo.	
   Todo	
   ello	
   se	
   tradujo	
   	
   en	
   un	
  
aumento	
   en	
   el	
   potencial	
   de	
   hacer	
   negocios.	
   Los	
   empresarios	
   que	
   participaron	
   así	
   lo	
   han	
  
expresado	
  y	
  las	
  cifras	
  hablan	
  por	
  si	
  solas”.	
   
 
“Esta	
   Administración	
   continúa	
   cumpliendo	
   con	
   su	
   compromiso	
   de	
   impulsar	
   la	
   economía	
   de	
  
Puerto	
  Rico.	
  Los	
  logros	
  alcanzados	
  en	
  esta	
  misión,	
  concertada	
  por	
  la	
  Compañía	
  de	
  Comercio	
  y	
  



Exportación	
   y	
   la	
   organización	
   Enlace	
   Empresarial	
   Dominico-­‐Puertorriqueño	
   y	
   del	
   Caribe,	
   son	
  
muestra	
  de	
  ese	
  compromiso.	
  Hemos	
  logrado	
  acciones	
  y	
  negocios	
  concretos	
  que	
  nos	
  permiten	
  
expandir	
   nuestras	
   fronteras	
   de	
   manera	
   exitosa	
   hacia	
   ese	
   mercado”,	
   mencionó	
   el	
   Titular	
   de	
  
Desarrollo	
  Económico.	
  	
  
 
Asimismo,	
   Pérez-­‐Riera	
   anunció	
   que	
   para	
   el	
   próximo	
   año	
   la	
   Compañía	
   de	
   Comercio	
   y	
  
Exportación	
  ha	
  esbozado	
  un	
  plan	
  abarcador	
  de	
  misiones	
  comerciales	
  y	
  eventos	
  en	
  el	
  exterior	
  
que	
   facilitará	
   a	
   las	
   empresas	
   locales	
   incursionar	
   en	
   la	
   exportación.	
   	
   Entre	
   los	
   eventos	
   ya	
   en	
  
calendario	
   destacó:	
   la	
   reconocida	
   feria	
  multisectorial	
   internacional	
   Expocomer,	
   la	
   cual	
   reúne	
  
cada	
  año	
  sobre	
  2,500	
  empresas	
  de	
  alrededor	
  del	
  mundo,	
  la	
  misma	
  se	
  llevará	
  a	
  cabo	
  en	
  Panamá	
  
del	
  21	
  –	
  24	
  de	
  marzo	
  de	
  2012;	
  la	
  convención	
  del	
  Food	
  Marketing	
  Institute	
  (FMI),	
  en	
  Dallas	
  	
  del	
  
1-­‐3	
  de	
  mayo	
  de	
  2012;	
  y	
  ExpoCapac	
  2012,	
  en	
  Panamá	
  en	
  septiembre	
  2012,	
  el	
  cual	
  es	
  el	
  evento	
  
del	
  sector	
  de	
  construcción	
  más	
  importante	
  de	
  la	
  región.	
  	
  En	
  la	
  más	
  reciente	
  edición	
  participaron	
  
cerca	
   de	
   400	
   empresas	
   fabricantes	
   y	
   distribuidores	
   de	
   productos,	
   sistemas,	
   tecnología	
   y	
  
servicios	
  relacionados	
  con	
  la	
  construcción	
  de	
  infraestructuras,	
  urbanización	
  y	
  edificación.	
  
	
  
En	
  cuanto	
  a	
   las	
  misiones	
  comerciales	
  mencionó	
  las	
  siguientes:	
  misión	
  comercial	
  a	
  Perú	
  (mayo	
  
2012);	
  misión	
  comercial	
  a	
  Trinidad	
  y	
  Tobago	
  (mayo	
  2012);	
  misión	
  comercial	
  a	
  Guatemala	
  y	
  El	
  
Salvador	
   (junio	
   2012);	
   misión	
   comercial	
   a	
   España	
   (septiembre	
   2012)	
   y	
   misión	
   comercial	
   a	
  
Guadalajara	
  y	
  Monterrey,	
  México	
  (octubre	
  2012).	
  
 
Pérez-­‐Riera	
   recordó	
   que	
   en	
   la	
   misión	
   participaron	
   los	
   presidentes	
   de	
   los	
   cinco	
   gremios	
  
empresariales	
  más	
  importantes	
  de	
  Puerto	
  Rico,	
  quienes	
  a	
  su	
  vez	
  integran	
  el	
  Enlace	
  Empresarial	
  
Dominico-­‐Puertorriqueño	
   y	
   del	
   Caribe,	
   éstos	
   son:	
   Salvador	
   Calaf	
   Legrand,	
   presidente	
   de	
   la	
  
Cámara	
   de	
   Comercio	
   de	
   Puerto	
   Rico,	
   Ing.	
   Pedro	
  Watlington,	
   presidente	
   de	
   la	
   Asociación	
   de	
  
Industriales	
   de	
   Puerto	
   Rico,	
   Vicente	
   Sánchez,	
   presidente	
   de	
   la	
   Asociación	
   de	
   Productos	
   de	
  
Puerto	
  Rico	
  y	
  el	
  Centro	
  Unido	
  de	
  Detallistas	
  	
  representado	
  por	
  Elliot	
  Rivera.	
  Además	
  de	
  éstos,	
  el	
  
Colegio	
  de	
  Ingenieros	
  y	
  Agrimensores	
  también	
  pertenece	
  a	
  Enlace	
  Empresarial.	
  
	
  
La	
   delegación	
   empresarial	
   estuvo	
   integrada	
   por:	
   Caribbean	
   Chemical	
   Industries	
   Corp.;	
   Colls	
  
Corporation;	
   Danosa	
   Caribbean,	
   Inc.;	
   Fulcro	
   Insurance,	
   Inc.;	
   M.R.	
   Franceschini,	
   Inc.;	
  
Metropolitan	
   Industrial	
   Food	
   Service;	
   NCM	
   International;	
   New	
   Energy	
   Consultants	
   and	
  
Contractors;	
  PENTA	
  Consulting;	
  PKF	
  Torres	
  Llompart;	
  Sánchez	
  Ruiz,	
  LLC;	
  Tam	
  Industries;	
  Ticket	
  
Center;	
   Universal	
   Solar	
   Products,	
   Inc.;	
   UPM	
   Group	
   y	
   William	
   Estrella	
   -­‐	
   Attorneys	
   and	
  
Counselors.	
  	
  
 
“Los	
   esfuerzos	
   de	
   esta	
   Administración	
   por	
   asegurarle	
   a	
   Puerto	
   Rico	
   un	
   sitial	
   en	
   la	
   economía	
  
global,	
   a	
   través	
   del	
   fomento	
   a	
   las	
   exportaciones	
   de	
   nuestros	
   productos	
   y	
   servicios	
   están	
  
rindiendo	
  frutos.	
  	
  Por	
  esta	
  razón	
  continuamos	
  organizando	
  misiones	
  comerciales	
  y	
  eventos	
  en	
  
el	
  exterior	
  para	
  que	
  empresas	
  del	
  patio	
  lleven	
  su	
  oferta	
  a	
  mercados	
  en	
  crecimiento	
  y	
  con	
  gran	
  
potencial	
  de	
  aceptación	
  para	
  sus	
  productos	
  o	
  servicios”,	
  puntualizó	
  el	
  Secretario	
  del	
  DDEC.	
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