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Oportunidades de negocio en España 

Beneficios de la exportación 
 

• Aumento de ventas de productos y servicios 

• Incremento en la competitividad de la compañía 

• Ayuda a diversificar los riesgos de la empresa 

• Mejora la imagen de la empresa 

• Refuerza el desarrollo económico de Puerto Rico 
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¿Qué necesitamos para exportar? 
 

• Un buen producto o servicio 

• Una ventaja competitiva 

• Innovación 

• Capacidad de adaptación al 

mercado 

• Buenos representantes 
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• Inversión 

• Compromiso 

• Recursos 

• Flexibilidad 

• Una buena página Web 

• Perseverancia 
 



Capital: Madrid 
Idioma oficial: Español 

Gobierno: Monarquía constitucional 
Entrada en la Unión Europea: 1986  

Área: 505,992 km² / 195,364 sq miles 
Población: 2010 census   46,754,964  

GDP 2010 estimado: Total  $1.376 trillion/ 2008: $1.420 trillion 
Renta per capita: $31.200 in 2010 / 2008: $34,000  

     País        GDP 2010 (US Trillion $) 
1- EE.UU.              14.624.825 
2- China                   5.745.912 
3- Japón                   5.390.900 
4- Alemania              3.303.862 
5- Francia                 2.555.553 
6- U.K.                       2.258.185 
7- Italia                      2.112.044 
8- Brazil                    2.023.000 
9- Canada                 1.563.192 

10- Rusia                     1.476.098 
11- India                      1.430.020   
12-España                   1.376.000 
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¿Por dónde comenzamos? 
 

• Análisis y estudio de mercado 

• Conocer los principales competidores 

• Descubrir los canales de distribución 

• Comparar precios, conocer costes 

• Familiarizarse con modos y tendencias locales 

• Preparar listado de contactos útiles 

• Ferias comerciales 
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¿Cómo preparar su presentación? 

• Presentación adaptada al mercado – en español 

• Aspecto del producto o del envase 

• Familiarizarse con los requisitos de homologación del 

producto 

• Normativas aplicables - Ministerios competentes - 

Etiquetado 
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¿Cómo hacer negocios en España? 

• NO tener prisa a la hora de hacer o concretar negocios 

• Mostrar siempre gran interés por su interlocutor 

• No descuidar nunca el flujo de la comunicación 

• No dejar nunca preguntas o e-mails sin contestar 

• Seguimiento  

• Perseverancia 
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Oportunidades colaterales 

• El 80% de las compañías españolas son PYMES y están en un 

proceso activo de internacionalización 

• EEUU es un mercado prioritario para las empresas españolas 

• Necesidad de recursos locales del mercado regional 

• Sólo la gente menor de 45 años puede hablar inglés de 

forma fluida. 

• Leyes de Puerto Rico favorecen las exportaciones de 

productos y servicios. 
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Objetivos de un viaje comercial a Europa 

• Presentación de la compañía a potenciales clientes 

• Identificar necesidades, oportunidades de colaboración 

• Comprobar si se trata de un mercado idóneo para nuestros 

productos o servicios 

• Conocer más detalladamente los canales de distribución 

• Conseguir pedidos o importadores para nuestros productos 

• Estudiar la competencia  

• Conocer el mercado exhaustivamente para saber si es necesario 

adaptar nuestros productos para su aceptación 
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La Oficina de Puerto Rico en España 

• Inteligencia de mercado 

• Facilitar a su compañía un listado de posibles socios, clientes, 

distribuidores, etc. 

• Concertar citas de negocios con clientes potenciales 

• Facilitar sus comunicaciones con clientes 

• Colaborar en la preparación y presentación de materiales 

adaptados al mercado 

• Contestar preguntas o dudas relacionada al sector de su 

interés 

• Facilitarle un lugar de reunión en España 
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Gracias 
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