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Honeywell Aerospace  
de Puerto Rico… 

Una historia de éxito 

Vicente Nazario 
ISC Director 
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Honeywell y Puerto Rico 

Aeroespacial(PR08) 
158,500 sq ft ACS Facility (PR02) 

•   Mas de 50 años sirviendo a PR 
•   Sobre 120 empleados 
•   Sistemas de control de proceso, 
HVAC, Seguridad y calibración. 

•   Establecida en 2007 
•   Sobre 640 empleados 
•   Centro de Servicio multifuncional 
para Aeroespacial 

Automation & Control Systems Aerospace 
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Algunos datos de la industria Aeroespacial en PR 

•  Inversión de 98 millones 

•  Compromiso de 2900 empleos 

Industria Aeroespacial y Puerto Rico 

•   Costo competitividad 

•   Relación con Estados Unidos 

•   Fuerza laboral educada y leal 

Ventajas Competitivas Desventajas 

•   Falta de educación y experiencia  

•   Falta de reconocimiento de 
“marca” 

•  Costo de utilidades 

•  Desarrollo de la cadena de suplido 

 Fuente - PRIDCO 
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Honeywell Aerospacial de Puerto Rico 

•   Honeywell es una compañia global, sumamente 
competitiva. 

•   Honeywell Aeroespacial tiene operaciones en: 
•   México               • Polonia 
•   Republica Checa          • Malaysia 
•   India               • Singapore 

•   Cada empleo creado en HAPR compite con 
estas operaciones. 

Que es HAPR?   

Pero… no estamos solos 

•   Un centro de servicios multifuncionales para 
Honeywell Aerospace. 

•   Especializado en areas de Defensa y Espacio. 
•   Funciones de Aeroespacional que sirve HAPR: 
Ingenieria, Finanzas, Materiales, Servicio al Cliente, 
Planificacion de Programa, Tecnología Informática, 
Ventas, Legal y Contratos.  

Censo por Funcion a marzo del 2010 
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Desventajas competitivas: 

•   Falta de destrezas relacionadas a la industria  

•   Costos de labor (global) 

Fondos para Readiestramiento WIA 

Con la ayuda de los fondos WIA: 

•   Readiestramiento de sobre 270 empleados en 
destrezas relacionadas a la industria. 

•   Se crearán 130 nuevos empleos que de otra 
forma no estarian en PR. 

•  Continuaremos desarrollando nuestro recurso 
humano para que estén en posición de competir en 
una economia globalizada.   
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Nuestras cartas de éxito: 
•   Desempeño excelente           • Costo Efectividad 

•   Talento disponible 

Historia de Crecimiento 

Ventas 
2007:  $ 5.4 M  
2008:  $23.0 M 
2009:  $33.4 M 
2010:  $45.0 M 

El éxito a largo plazo de nuestra empresa en Puerto Rico reside en la habilidad 
de nuestros empleados de competir efectivamente con otras regiones del mundo. 


